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Digitalisering, automatisering og kunstig intelligens – Nye teknologier kan revolutionere processer og hele virksomheder - både for dem som laver det og 

de konkurrenter og samarbejdspartnere, der bliver ramt af det. Men hvilke fordele kan de nye teknologier og systemer levere? Hvordan kan du udnytte 

teknologierne til at erstatte eller forbedre eksisterende processer? Og kan du lade ikke-kodekyndige oprette nye funktioner i takt med forretningens behov? 

Datadrevet forretning - Det er ikke nemt at investere i databaseret innovation og udvikling. Især fordi potentialet i og værdien af data kan være svært at 

spotte midt i dagligdagens drift. Men med den korrekte udnyttelse af virksomhedens data, kan man for alvor få kant til konkurrenterne gennem værdifuld viden. 

Særligt med hjælpe af teknologiens mange muligheder og værktøjer, kan virksomhederne blive endnu bedre til at anvende deres data på en værdifuld måde. 

CIO Trends - Blandt danske virksomheder er der en klar erkendelse af, at hvad man vælger, hvem man vælger som leverandør, og hvordan man implementerer 

de nye teknologier, er med til at afgøre virksomhedens konkurrenceevne. Men de mange nye services, leverandører og kombinationsmuligheder er en voksende 

udfordring for CIO’erne.

Bæredygtighed - Det er vigtigere end nogensinde før, at virksomhederne vælger de digitale løsninger og innovation, fordi det spiller en afgørende rolle i den 

grønne omstilling. Der vil være brug for udvikling og anvendelse af it-teknologier, der medvirker til øget effektivisering og øget agilitet, for det giver kunderne og 

virksomhederne mulighed for at tilvælge den digitale bæredygtighed. 

Enterprise Architecture  - En oprustning på it-arkitektursiden har for mange virksomheder været en nødvendighed de seneste år. Det moderne it-landskab er 

en blanding af egne datacentre, hostede løsninger, API-integrationer og middleware. Og så en stor dosis cloud-løsninger, som ofte binder løsningerne sammen. 

Strategisk Cloud & Infrastruktur - Uanset om du vælger cloud first, standardløsninger, fuld blæs på API-udviklingen eller et helhjertet sats på hosting hos 

partnere, definerer det din it-strategi. Så hvad arbejder de store cloud-udbydere på lige nu? Og hvad er de vigtigste trends inden for infrastruktur?

TEMAER
PÅ COMPUTERWORLD SUMMIT 2023



Et lille udpluk af de virksomheder, som deltog i 2022:

Alm Brand, Andel, ARC, ATP, Avis Budget Group, B&O, 

Banedanmark, Copenhagen Airports, DSB, DTU, Energinet, 

Falck, Ferrosan. Finansforbundet, Forsvaret, GN, If Forsikring, 

IRON Pump, Krifa, Københavns Kommune, Lemvigh Müller, 

Maersk, Maersk Broker, Maersk Drilling, Miljøministeriet, Nets, 

Nomeco, Nordea, Novo Nordisk, Novozymes, Nykredit, 

PostNord, Røde Kors, Saniona, Semler, Topsoe, Movia, Tryg, 

TV2, Udviklings- og Forenklingsstyrelsen, Valcon, Ældre Sagen, 

Ørsted, Aarsleff Rail mv.

DELTAGERNE
PÅ COMPUTERWORLD SUMMIT 2023

Vi forventer 200 - 300 it-professionelle deltagere på konferencen. 

Hvem er deltagerne?
Som partner vil I møde medarbejdere fra både store, mellemstore og små virksomheder og organisationer –

og indenfor både det private og offentlige.

Hvad er titlerne på deltagerne? 

I 2022 var de 5 hyppigst forekommende 

titler på deltagere på Computerworld Summit:

• CIO / it-chef / it-direktør

• CEO

• Udviklingschef / udviklingsdirektør

• Projektleder / projekt manager 

• CTO/ CDO



PROGRAM
Tid Plenum Spor 1 Spor 2 Spor 3

09:00-09:05 Velkomst

09:05-09:40 Keynote

09:40-10:10 Partner – medarrangør

10:10-10:40 Partner – medarrangør

10:40-11:00 Pause

Digitalisering, Automatisering & AI CIO Trends Enterprise Architecture

11:00-11:25 Partner Partner Partner

11:30-11:55 Partner Partner Partner

12:00-12:30 Keynote Keynote Keynote

12:30-13:15 Frokost

Datadrevet Forretning Bæredygtighed Strategisk Cloud & Infrastruktur

13:15-13:40 Partner Partner Partner

13:45-14:10 Partner Partner Partner

14:15-14:45 Keynote Keynote Keynote

14:45-15:05 Pause

15:05-15:40 Keynote

15:40-15:45 Tak for i dag



BLIV TALETIDS-PARTNER

Investér i en partnerpakke med taletid, så har I foden indenfor og har gang i dialogen med Danmarks 

it-professionelle.

Som taletids-partner har du mulighed for at tale direkte til deltagerne og give dit bud på, hvordan nogle af de mest 

innovative virksomheder og organisationer er nået i mail og hvordan forskellen mellem ordinær og ekstraordinær 

kan skabes.

Vi anbefaler at I præsenterer potentielle kunder for jeres løsning set fra et brugerperspektiv via en af jeres

allerede eksisterende kunder, som it-beslutningstagerne i salen i høj grad kan identificere sig med: 

• Hvordan  blev udfordringerne løst? 

• Hvad virker godt? 

• Hvorfor vælge lige dette produkt?



PARTNERMULIGHEDER
TIL COMPUTERWORLD SUMMIT 2023

Pris DKK 70.000

• 25 minutters taletid, gerne med en 
kundecase, som kunden selv 
præsenterer.

• 6 m2 stand i netværksområdet
inkl. cafébord, strøm og Wi-Fi.

• Leads, i form af alt kontakt data på 
alle deltagerne. 

• Liste over deltagerne til netop 
jeres indlæg.*

• 3 deltagere på konferencen.
• Logo på websitet.
• Virksomhedspræsentation på 

websitet.
• Forventet deltagerantal: 70-100

Plenum partner

• Plenum taletid 25 minutter.
• Stor stand (12 m2) i 

netværksområdet inkl. caféborde, 
strøm og Wi-Fi.

• Leads, i form af alt kontakt data på 
alle deltagerne.

• 5 deltagere på konference.
• Logo på websitet.
• Virksomhedspræsentation på 

websitet.

Pris DKK 120.000

*  Alle deltagere scannes ved indgang til sporlokalet

Stand partnerPlatin partner

• 6 m2 stand i netværksområdet
inkl. cafébord, strøm og Wi-Fi.

• Leads, i form af alt kontakt data på 
alle deltagerne.

• 3 deltagere på konferencen.
• Logo på websitet.
• Virksomhedspræsentation på 

websitet.

• Plenum taletid 25 minutter.
• Stor stand (12 m2) i 

netværksområdet inkl. caféborde, 
strøm og Wi-Fi.

• Leads, i form af alt kontakt data på 
alle deltagerne. 

• 8 deltagere på konference.
• 5 møder på dagen med udvalgte 

deltagere.
• Logo og branding som 

medarrangør på eventsitet, på 
dagen, på invitationer og alt 
deltager kommunikation.

• Virksomhedspræsentation på 
websitet.

• Uddeling af materiale til alle 
deltagerne.

Pris DKK 35.000Pris DKK 160.000

Spor partner



DET SIGER DELTAGERNE PÅ 

COMPUTERWORLD SUMMIT 2022
Taletids-partner

94% Havde et meget godt eller godt 
helhedsindtryk af konferencen 

85%
Regnede med at deltage på 
konferencen igen næste år

89% Vurderede det faglige indhold 
som værende meget godt eller 
godt

43%
Overvejede at anvende én af de 
leverandører, som de mødte på 
konferencen 



EKSPONERING AF COMPUTERWORLD SUMMIT 2023

Taletids-partner
Markedsføring

Computerworld Summit er årets suverænt største 

og mest eksponerede event fra Computerworld. 

Vi markedsfører det massivt i månederne op til, så 

deltagerne ikke er i tvivl om, at det er en 

konference, de ikke må gå glip af. 

Her kan du se hvilke platforme vi benytter:

• Bannerannoncering på Computerworld.dk

• Nyhedsbreve der vil være banner i nyhedsbreve 

vi sender ud til 23.000 modtagere dagligt

• E-mail invitationer vi sender flere 

invitationsmails ud til vores database på over 

30.000 it-professionelle. 

• Magasinet Computerworld som i trykt udgave 

udkommer 11 gange i 2023

• LinkedIn markedsføring

• Partner markedsføring I modtager materiale I 

kan bruge i jeres nyhedsbreve, sociale medier og 

website.
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